
CARs Invest
P F L E G E  M A C H T  M A R K T

www.altenheim-expo.de

Planen · Investieren · Bauen · Modernisieren · Ausstatten
Der Strategiekongress für Betreiber, Planer und Investoren

19. und 20. Juni 2018
Hotel Estrel Berlin

J AHRE



Steve Schrader

Chefredakteur Altenheim + CAREkonkret

Vincentz Network Hannover

Asim Loncaric, 

Chefredakteur CAR€ Invest 

Vincentz Network Hannover

Nach den Pflegestärkungsgesetzen wird immer deutlicher, dass es noch an vielen  

Stellen Handlungsbedarf gibt. Ob Personalschlüssel, Einzelzimmerquote, Personal-

mangel oder das Durcheinander baurechtlicher Anforderungen – diesen und anderen 

Herausforderungen müssen sich Politik und Pflegebranche stellen. Zugleich erlebt der 

Markt einen noch nie dagewesenen Prozess der Konsolidierung, der die Pflegelandschaft 

strukturell verändern wird. Fakten und Hintergrundinformationen zu diesen und  

anderen Themen erhalten Sie auf der Altenheim EXPO am 19. und 20. Juni 2018 in Berlin.

Wie stellen sich Investoren und Betreiber auf die neuen Marktherausforderungen ein? 

Welche Chancen ergreifen sie? Welche Strategien sind jetzt gefragt, um auch morgen 

erfolgreich am Markt zu agieren? Erfahren Sie dazu mehr und exklusiv auf dem  

Strategiekongress Altenheim EXPO!

Die Altenheim EXPO bietet Ihnen wie gewohnt eine spannende Mischung topaktueller 

Themen, neuer Konzepte, wegweisender Projekte, pointierter Diskussionen und – last 

but not least – den richtigen Rahmen für ein erfolgreiches Networking. 

Wir freuen uns auf Sie!

Altenheim EXPO 2018 – Der Strategiekongress  
für Betreiber, Planer und Investoren

J AHRE

Keynote: Philosoph Richard David Precht

Exklusiv: Neue Bundesregierung –  

Die Pläne für die stationäre Pflege 

Ausblick: Digitalisierung – was die Pflege 

wirklich braucht

Einblick: Wie Korian und Dorea sich  

Wachstum vorstellen

Awards: Wahl des Betreibers und des 

Investors des Jahres 2018 – live vor Ort

Die Schwerpunkte: 
•	 Zukunft	Pflege:	Was	Politik	und	

 Praxis jetzt anpacken müssen

•	 Strategie:	Erfolgreicher	Aufbau	

 sektorenübergreifender Angebote

•	 Die	geänderten	baurechtlichen	

 Anforderungen an die Pflegeheime

•	 Innovative	Raumgestaltung	mit	

 einfachen Mitteln umsetzen

•	 Mergers	&	Acquisitions	im	Pflegemarkt	

 – Chancen durch Kooperation oder 

 Übernahme

•	 Richtungsweisende	Immobilienkonzepte

•	 Weiterentwicklung	neuer	Wohnformen	

 – welches Geschäftsmodell lohnt sich?

Ein	besonderer	Grund	zur	Freude:	die	

Altenheim EXPO „feiert Geburtstag“!  

Seit 10 Jahren ist sie das führende Event 

für Investitionsentscheidungen im  

Care-Markt! 



Stand:	06.	April	2018	//	Die	aktuelle	Ausstellerübersicht	finden	Sie	auf	www.altenheim-expo.de 
Hinweis	für	Ausstellerinteressenten:	Informationen	über	die	verschiedenen	Ausstellungsmöglichkeiten	finden	Sie	zum	Download	unter	 
www.altenheim-expo.de	oder	sprechen	Sie	uns	an:	Henning	Geitmann,	T	+49	511	9910-151,	henning.geitmann@vincentz.net

Die Altenheim EXPO 2018 wird begleitet von einer Fachausstellung mit einem vielfältigen Angebot an  

Dienstleistern und Experten rund um die Themen „Planen-Investieren-Bauen-Modernisieren-Ausstatten“. 

Für	die	Präsentation	ihrer	Dienstleistungen	und	Produkte	bedanken	wir	uns	bei	folgenden	Partnern:

Fachausstellung der Altenheim EXPO 2018

Teilnehmerlisten online 

Die Teilnehmer der Altenheim  

EXPO 2018 erhalten ca. zwei Wochen 

vor der Veranstaltung Gelegenheit, 

den Status quo der Angemeldeten 

online im geschützten Teilnehmer-

bereich einzusehen. 

Networking auf der  
Altenheim EXPO –  
der Teilnehmerkreis

•	Geschäftsführer	und	Betreiber	

 von Pflegeeinrichtungen

•	Inhaber

•	Investoren

•	Projektplaner

•	Bauträger

•	Architekten

Premium-Partner mit inhaltlicher Beteiligung

night

Unternehmenspartner

©
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Altenheim EXPO Night 2018: 
Keynote Richard David Precht |  
Verleihung der Altenheim EXPO Awards

 Lassen Sie sich einstimmen mit dem Keynote-Vortrag des bekannten 
 Philosophen Richard David Precht.	Sein	Thema	für	Sie:	Die	Revolution	des	

 digitalen Fortschritts steht erst am Anfang und wird Leben und Arbeits-

 welt radikal verändern. Künftig werden wenige Menschen Computern 

 sagen, was diese zu tun haben; immer mehr Menschen das tun, was 

 Computer ihnen sagen. Was bedeutet das für unsere Gesellschaft? Wie 

 gehen wir mit digitalen Supermächten wie Google, Amazon und facebook 

 um? Was bedeutet das für die Pflegebranche?

Verleihung der exklusiven Pflegewirtschaftsawards „Betreiber des Jahres“ und „Investor 
des Jahres“.	Unabhängige	Marktexperten	benennen	Pflegeunternehmen/Investoren,	die	

strategisch überzeugend, wirtschaftlich erfolgreich, innovativ und zukunftsweisend agieren. 

LIVE vor Ort wählen die Kongressteilnehmer den Betreiber und Investor des Jahres 2018.



Dienstag, 19. Juni vormittags 

10.00 – 11.15 Uhr 

Zukunft Pflege – Was Politik und Praxis jetzt anpacken müssen

10.05 – 10.25 Uhr
Auswirkungen der Pflegestärkungsgesetze – Wie geht es der Branche? 
Ergebnisse des 2. Deutschen Altenpflege Barometers
Bernhard Schneider, Hauptgeschäftsführer Ev. Heimstiftung, Stuttgart

10.25 – 11.15 Uhr
Politik trifft Praxis – Gemeinsame Podiumsdiskussion 
•	 Neue Bundesregierung – das sind die Pläne für die stationäre Pflege 
•	 Digitalisierung – was die Pflege wirklich braucht
•	 Zukunft Personal – Tarif, Fachkraftquote, Personalbemessung
–  Bernhard Schneider, Hauptgeschäftsführer Ev. Heimstiftung, Stuttgart
–  Michael Wipp, Geschäftsführer emvia living, Berlin 
–  Dr. Martin Schölkopf, Ministerialdirigent, Leiter der Unterabteilung Pflegeversicherung 
 im Bundesministerium für Gesundheit
–  Erwin Rüddel, (CDU), Vorsitzender des Gesundheitsausschusses im Deutschen Bundestag
–  Dr. Michael Held, Vorstandsvorsitzender TERRAGON AG, Berlin 

Saal A
Moderation Steve Schrader, Rolf Gennrich

Saal B
Moderation Asim Loncaric, Thomas Eisenreich

11.45 – 12.15 Uhr // Session A1
1 1/2 Jahre PSG II und III
Die Pflegereformen auf dem Prüfstand der 
Praxis – wohin geht die Reise?
Kai Tybussek, Rechtsanwalt,  
geschäftsführender Partner CURACON  
Rechtsanwaltsgesellschaft mbH, Ratingen 

11.45 – 12.15 Uhr // Session B1 
Out of the box – was die Pflege  
von anderen Branchen lernen kann
Arno Schwalie,  
CEO von KORIAN Deutschland

12.15	–	13.15	Uhr	//	Mittagessen	und	Networking	in	der	Fachausstellung

11.15	–	11.45	Uhr	//	Kaffeepause	und	Networking	in	der	Fachausstellung

Stefan Drees

Alexander Cito 
Aufenacker

Ugur Cetinkaya

Thomas Eisenreich

Norbert Erlach

Axel	Hölzer

Rolf Gennrich

Jan-Hendrik Jessen

Mark Hemming

Stefaan Gielens

Jan Grabow Prof. Dr. Tom Guthknecht

Dr. Michael Held

Dan-David Golla

Dr. Philip Huperz

Andreas Jantsch



Dienstag, 19. Juni nachmittags

13.15 – 15.00 Uhr // Session A2

Märkte und Konzepte 

13.15 – 13.40 Uhr
Erfolgreich im Verbund 
Wie der Aufbau von sektorenüber-
greifenden Angeboten strategisch gelingt – 
Erfolgsfaktoren und Praxisbeispiele 
Dr. Lutz H. Michel, DIS Institut für  
ServiceImmobilien GmbH, Hürtgenwald

13.40 – 14.05 Uhr
„buurtzorg“ als Antwort auf den  
demografischen Wandel? 
In den Niederlanden hat das Projekt  
„buurtzorg“ für Furore gesorgt. Nun  
startet es erstmals in Deutschland 
Gunnar Sander, Geschäftsführer,
Sander Pflege GmbH, Emsdetten

14.05 – 14.30 Uhr
Neue Versorgungsketten aufbauen
Integriert,	lokal,	vernetzt:	Die	 
Wachstums-Strategie der Dorea Gruppe
Axel Hölzer, Geschäftsführer Dorea Gruppe, 
Berlin

14.30 – 14.50 Uhr 
Intensivpflege stationär
Hohe	Qualität,	besondere	Vergütung:	 
Ein Netzwerk-Projekt der AOK Sachsen-
Anhalt zeigt neue Wege auf
Thomas Kolodziej,  
Geschäftsleiter Elisabeth Mobil, Halle
Nadine Weniger, Pflegedienstleitung,  
Paul-Riebeck-Stiftung zu Halle an der Saale
Anschließend: Diskussion

15.30 – 16.00 Uhr // Session A3
Erfolgsfaktor Kapital im Konsolidierungs- 
und Konzentrationsprozess
Prof. Dr. Harald Schmitz, Vorsitzender des 
Vorstandes, Bank für Sozialwirtschaft AG

16.00 – 16.30 Uhr // Session A4
Kein Wachstum ohne Personal
Mitarbeitergewinnung, Bindung und  
Qualifizierung	als	zentrale	Aufgabe	im	
Unternehmensverbund 
Linda Ostermann, Leitung Human Resources 
international Victor’s Unternehmensgruppe
Ugur Cetinkaya, Residenzleitung SenVital 
Senioren- und Pflegezentrum Ruhpolding

15.00	–	15.30	Uhr	//	Kaffeepause	und	Networking	in	der	Fachausstellung

13.15 – 15.00 Uhr // Session B2

Pflegeimmobilien 

13.15 – 13.40 Uhr
Pflegeheimtransaktionen: Rechtliche Sicht
Vor- und Nachteile von Transaktionsstruk-
turen (asset deal, share deal, foward-deal, 
sale-and-lease-back) sowie der kaufver-
tragliche Umgang mit Legal due diligence 
(„übliche Verdächtige“)
Kristina Marx und Dr. Philip Huperz,  
GSK Stockmann, Berlin

13.40 – 14.05 Uhr
Strategien der IMMAC als Investor in  
Zeiten überhitzter Immobilienmärkte
Andreas Jantsch, Teamleiter Transaktionen, 
IMMAC Verwaltungsges. mbH, Hamburg

14.05 – 14.30 Uhr
Stationär im Quartier
Konzepte für eine gelingende Integration. 
Wie weit sollen sich stationäre Häuser in 
bestehende	oder	neue	Quartiere	öffnen?
Stefan Drees, Feddersen Gesellschaft von 
Architekten mbH, Berlin

14.30 – 14.50 Uhr 
Rahmenbedingungen von  
Pflegeimmobilien in Deutschland
Forderungen des Zentralen Immobilien  
Ausschusses e.V. (ZIA)
Jan-Hendrik Jessen, ZIA-Ausschuss- 
vorsitzender Gesundheitsimmobilien,  
Head of Fund Management Operated  
Properties, PATRIZIA, Hamburg

Saal A
Moderation Steve Schrader, Rolf Gennrich

Saal B
Moderation Asim Loncaric, Thomas Eisenreich

Prof. Ronald Richter

Linda Ostermann

15.30 – 16.00 Uhr // Session B3
Aus Funktionalität wird Wohlfühlqualität
Mit innovativer Raumgestaltung ein  
sorgloses	Wohnumfeld	schaffen
Norbert Erlach, TU Wien
Prof. PD Dr. Ing. Tom Guthknecht, Lausanne

16.00 – 16.30 Uhr // Session B4
Mergers & Acquisitions im Pflegemarkt
Strategische	Gründe	für	Übernahmen/ 
Kooperationen
Dipl.-oec. Oliver Warneboldt,  
Wirtschaftsprüfer, Steuerberater und  
Dr. Christoph Lüders LL.M., CVA,  
LW.P Lüders Warnebold, Lehrte/Hannover

16.30 – 18.00 Uhr 
Get together in der Fachausstellung – 
Vertiefen Sie neue und alte Kontakte bei 
der traditionellen „flying currywurst“ – 
sponsored	by	NORD/LB

ab 18.00 Uhr

Altenheim EXPO Night 2018

Lassen Sie den 1. Kongresstag bei leckeren 
Snacks, kühlen Getränken und musikali-
scher Begleitung Revue passieren. Seien 
Sie außerdem Teil der „Altenheim EXPO 
Award“-Jury und wählen Sie den Investor 
und Betreiber des Jahres 2018.  
Ein kurzweiliger Abend erwartet Sie!

Dr. Lutz Michel

Prof. Dr. Helmut 
Kreidenweis

Anja	Möwisch

Erwin Rüddel

Hans Kersel

Kristina Marx

Thomas Kolodziej

Dr. Christoph Lüders



Mittwoch, 20. Juni vormittags 
09.00 – 09.30 Uhr 

Strategien/Erfolgsgeheimnisse der prämierten Betreiber und Investoren

Die Sieger der AltenheimEXPO-Awards im Dialog mit Hermann Josef Thiel (Terranus Consult) 
und Asim Loncaric (Chefredakteur CAR€ Invest)

09.30 – 11.15 Uhr // Session A5

Chancen der digitalisierten Pflege

09.30 – 09.55 Uhr
Strategie 4.0
Digitale	Prozesse,	innovative	Technologien:	
Wie der Transfer in die Praxis gelingt 
Helmut Kreidenweis, Prof. für Sozial-
informatik, Kath. Universität Eichstätt-
Ingolstadt / Vorstand FINSOZ, Berlin 

09.55 – 10.20 Uhr
Digitalisierte Pflege – Potenziale,  
gesetzliche Rahmenbedingungen
Dr. Martin Schölkopf, Ministerialdirigent, 
Leiter der Unterabteilung Pflegeversicherung 
im Bundesministerium für Gesundheit

10.20 – 10.45 Uhr
WohnenPLUS mit ALADIEN
Selbstbestimmung	und	Teilhabe	im	Alter:	
Wohnformen mit digitaler Unterstützung 
Martin Schäfer, Prokurist für neue Wohn-
formen und Dienste bei der Evangelischen 
Heimstiftung in Stuttgart

10.45 – 11.05 Uhr
Eine Online-Plattform für soziale  
Dienstleistungen
Diakonische Unternehmen erschließen  
neue digitale Geschäftsfelder
Thomas Eisenreich, stellv. Geschäftsführer 
und Bereichsleiter Ökonomie, Verband  
diakonischer Dienstgeber (VdDD), Berlin

09.30 – 11.15 Uhr // Session B5

Trends für Investoren

09.30 – 09.55 Uhr
Trend 1: Steigende Attraktivität für  
Investoren im Bereich Pflegeimmobilien
Hans Kersel, Dipl. Kfm., WP/StB,  
Transaktionsexperte im Gesundheitswesen, 
Partner der EY GmbH WPG, Eschborn und 
Mannheim

09.55 – 10.20 Uhr
Trend 2: Diversifikation vor Expansion
Notwendige Anpassungen der Anlagestra-
tegien bei geänderten Rahmenbedingungen 
auf Bundes- und Landesebene
Hermann Josef Thiel, Geschäftsführer  
TERRANUS Consulting GmbH, Köln

10.20 – 10.45 Uhr
Trend 3: Expansionsmodelle  
und Erwartungen 
Der ambulante Markt als Zukunftsmodell 
und strategische Herausforderung
Alexander Cito Aufenacker,  
Alloheim-Gruppe, Düsseldorf

10.45 – 11.05 Uhr
Trend 4: Quartiersentwicklung aus Sicht 
der Specht-Gruppe
Rolf Specht, geschäftsführender  
Gesellschafter der Specht Gruppe, Bremen
Anschließend: Diskussion

Rolf Specht

Arno Schwalie

Bernhard Schneider

12.45	–	13.45	Uhr	//	Mittagessen	und	Networking	in	der	Fachausstellung

11.45 – 12.15 Uhr // Session A6
Unternehmerisches Wagnis 
Warum? Wie hoch? Wie abgebildet? Studie  
zum Wagniszuschlag gibt Orientierung
Michael Uhlig, Management- und Organisa-
tionsberater der contec GmbH, Berlin

12.15 – 12.45 Uhr // Session A7
Hauswirtschaft und Einkauf auf Kurs
Einsparpotenziale heben, Qualität  
verbessern:	Die	Hauswirtschaft	unter- 
nehmerisch und wirtschaftlich führen 
Mark Hemming, Berater und Geschäfts- 
führer Kaufleuten GmbH, Osnabrück

11.45 – 12.15 Uhr // Session B6
Trend 5: Gesellschaft im Wandel
Bedürfnisse der neuen Best Ager
Anna Schingen, DPF AG, Berlin 

12.15 – 12.45 Uhr // Session B7
Trend 6: Growth and diversification  
strategy of a European player
Stefaan Gielens, MRICS, CEO Aedifica SA, 
Brüssel
(in englischer Sprache)

11.15	–	11.45	Uhr	//	Kaffeepause	und	Networking	in	der	Fachausstellung

Michael Uhlig

Hermann Josef Thiel

Kai Tybussek

Oliver Warneboldt Michael Wipp

Prof. Dr. Harald Schmitz

Jörg	SchmidtAnna Schingen

Gunnar Sander Martin Schäfer 

Dr.	Martin	Schölkopf



Mittwoch, 20. Juni nachmittags

13.45 – 16.00 Uhr

8 parallel laufende Intensivvorträge (verbindliche Anmeldung erforderlich)
mit Kaffeepause von 14.45 – 15.15 Uhr

Intensivvortrag V1:

Im preisregulierten Markt muss das 
„Unternehmerische Wagnis“ verhandelt 
werden – aber wie?
•	 Bestandsaufnahme	nach	15	Mon.	PSG	III
•	 Pflegesatz-Verfahrensszenarien	in	den	
 Bundesländern
•	 Wagnisarten	und	Wagnishöhen
•	 Spezifika	der	Kalkulation
•	 Diskussion	und	Handlungsempfehlungen:	
 aus Theorie und Praxis 
Michael Uhlig, Management- und 
Organisationsberater der contec GmbH, 
Berlin 

Intensivvortrag V2: 

Klassifizierung und Beurteilung von  
Angeboten des Servicewohnens für  
Senioren
•	 Servicewohnen	als	heterogener	und	
 mühselig durchschaubarer Markt mit 
 zunehmender Brisanz 
•	 Wachsende	Zielgruppe	und	Einführung	
 des PSG II
•	 Das	Klassifizierungs-/Bewertungssystem
 der Kompetenzgruppe „Service-
 immobilien“ (gif Gesellschaft für 
 Immobilienwirtschaftliche Forschung e.V.)
•	 Die	Einzelkriterien	„Standort“,	„Gebäude“
 und „Service“ und der Mindeststandard 
 der DIN 77800 
•	 Mehr	Transparenz	für	die	Zielgruppe	/	
 Chance für Anbieter und Entwickler 
Dr. Michael Held, Vorstandsvorsitzender 
TERRAGON AG, Berlin

Intensivvortrag V3:

Innovative Wohnformen
•		 Frust	oder	Lust	nach	PSG	I-III	–	Update	
•		Diversifikation	und	Ambulantisierung
•		 Potenzielle	Geschäftsfelder	und	
 Strategien
•		Mit	„Bordmitteln“	die	Wertschöpfung	
 steigern
•		Handlungsfelder:	Optionen	und	Risiken	
 (Tagespflege, Übernahme Ambulanter 
 Pflegedienst, Sektorübergreifender 
 Versorgungsvertrag, Quartier und 
 Ambulant betreute Wohngemeinschaft)
•		 Best	Practice:	Fallstricke	und	Optionen
Jörg Schmidt, Geschäftsführer Städtische 
Seniorenheime Krefeld
Rolf Gennrich, GEWIA, Beratung Sozialer 
Unternehmen, Langenfeld

Intensivvortrag V4:
 
Nach der großen Pflegereform: 
Wirtschaftliche Spielräume nutzen
•		 Einrichtungseinheitlicher	Eigenanteil	
	 als	Kalkulationsmix:	Erfahrungsabgleich
•		 Personalschlüssel	erlösoptimiert	nutzen	
•		Rückzahlungsverpflichtungen	bei	Nicht-
	 einhaltung	der	Stellenbesetzung/
 Unterbezahlung
•		Höherstufungs-	und	Belegungs-
 management
•		 Pflegesatzverhandlungen	vorbereiten
•		Risikoausgleich	und	Gewinnzuschlag
Kai Tybussek, RA, geschäftsführender Partner 
CURACON Rechtsanwaltsgesellschaft mbH
Jan Grabow, Wirtschaftsprüfer /  
Steuerberater, geschäftsführender Partner 
CURACON GmbH Wirtschaftsprüfungs- 
gesellschaft, beide Ratingen

Intensivvortrag V5:

Quartierskonzepte mit digitaler  
Vernetzung 
•		Wie	sieht	die	Pflege	der	Zukunft	aus?
•		Konzepte	und	Refinanzierungsmöglich-
 keiten mit digitalen Assistenzsystemen
•		Übergreifender	Personaleinsatz
•		Organisation,	Anbindung	und	
	 Refinanzierung	von	Not-	und	
 Hilferufsystemen
•		Umsetzung	in	Vertragsgestaltungen	
Anja Möwisch,Rechtsanwältin und 
Fachanwältin für Steuerrecht, Hannover

Intensivvortrag V6:
 
Brennpunkt Nachtdienst
•		Was	die	Geschäftsführung	verantwortet	
•		Arbeitsorganisatorische	Fragen	
•		Notwendige	Besetzung	im	Nachtdienst“
•		 Sozialrechtliche	Fragen	
•		Verschwundene	Bewohner	in	der	Nacht:
 GPS und andere „Hilfsmittel“
•		Vorgaben	zu	Tätigkeiten:	Vorgesetzte	
 mit einem Fuß im Gefängnis?
•		Zuschläge	und	Pausenregelung	
•		Nachtbesuch:	Heimaufsicht/MDK
Prof. Ronald Richter, Rechtsanwalt, 
Fachanwalt für Steuerrecht, Inhaber der 
Kanzlei Richterrechtsanwälte, Hamburg
Michael Wipp, Geschäftsführer emvia living, 
Berlin

Intensivvortrag V7:
 
Steuerungsinstrumente zur unternehmeri-
schen Ausrichtung der Hauswirtschaft
•		 Faktencheck	–	wo	stehe	ich	wirklich?
•		Wie	lege	ich	Ziele	für	die	Küche,	
 Unterhaltsreinigung, Wäschever-
 sorgung und Einkauf fest?
•		Mit	welchen	Kennzahlen	steuert	man	
 Veränderungsprozesse?
•		Handwerkszeug	für	Hauswirtschafts-	
 und Küchenleitung
•		 Einsparpotenziale	im	Einkauf
Mark Hemming, Berater und Geschäfts- 
führer Kaufleuten GmbH, Osnabrück

Intensivvortrag V8:
 
Pflegeheime – Das Marktumfeld und der 
regulatorische Rahmen aus Investoren-
sicht und aus rechtlicher Sicht
•		Marktverhältnisse	und	
 Herausforderungen aus Investorensicht
•		Geänderte	baurechtliche	Anforderungen	
 an Pflegeheime – Auswirkungen auf 
 bestehende Mietverhältnisse und 
 Regelungsbedarf für neue Mietverträge
Dan-David Golla, Management Partner und 
CEO, AviaRent Investment AG
Dr. Philip Huperz und Kristina Marx, 
Rechtsanwälte, GSK Stockmann

Diskutieren Sie mit den Branchen- 

kollegen in den Xing-Gruppen

	 	 //Pflegemarkt

	 	 //Altenheim	von	Vincentz



Online-Anmeldung unter www.altenheim-expo.de 
oder	per	Email	an	veranstaltungen@vincentz.net

Hiermit melde ich mich verbindlich zur Teilnahme am
Strategiekongress Altenheim EXPO 2018 an

❍ Teilnahmegebühr: EUR 898,00

❍ Online-Zugriff auf alle Vortragsvideos der Altenheim EXPO 2018: 
 EUR 100,00
	 (Buchung	nur	zusätzlich	zum	Kongressticket	möglich,	
 Bereitstellung im geschützten Onlinebereich 10 Tage nach Kongressende) 

❍ Teilnahme an der Altenheim EXPO Night am 19. Juni 2018
 (in der Teilnahmegebühr enthalten) 

Alle Preise verstehen sich zzgl. 19% Mehrwertsteuer. 
Die	Teilnahmegebühren	erkenne/n	ich/wir	an	und	werde/n	die	Gebühren	 
nach Erhalt der Rechnung bei Fälligkeit überweisen.

Ich möchte mir einen Platz in folgenden Sessions sichern: 
Dienstag, 19. Juni 2018

❍ Zukunft Pflege – Was Politik und Praxis jetzt anpacken müssen –  
 Impulse und Podiumsdiskussion

❍	Session A1 ODER ❍ Session B1
 1 ½ Jahre PSG II und III   Out of the box

❍ Session A2 ODER ❍ Session B2
 Märkte und Konzepte   Pflegeimmobilien
 
❍	Session	A3	 ODER	 ❍	Session	B3
 Erfolgsfaktor Kapital   Innovative Raumgestaltung

❍	Session	A4	 ODER	 ❍	Session	B4
	 Kein	Wachstum	ohne	Personal	 	 Mergers	&	Acquisitions	im	Pflegemarkt

Mittwoch, 20. Juni 2018 
❍ Strategien und Erfolgsgeheimnisse der ausgezeichneten Betreiber und Investoren

❍	Session	A5	 ODER	 ❍	Session	B5
 Chancen digitalisierter Pflege Trends für Investoren

❍	Session	A6	 ODER	 ❍	Session	B6
 Unternehmerisches Wagnis  Bedürfnisse der neuen Best Ager
 
❍ Session A7 ODER ❍ Session B7
	 Hauswirtschaft	und	Einkauf	 	 Growth	and	diversification

Teilnehmer (bitte in Druckbuchstaben)

Name, Vorname

Funktion

E-Mail 

Straße 

PLZ	/	Ort

Telefon (tagsüber) für eventuelle Rückfragen

Datum, Unterschrift 

Anschrift des Rechnungsempfängers (ggf. Stempel):

❍ Ja,	ich	möchte	über	künftige	Vincentz-Veranstaltungen	
 per E-Mail informiert werden. (Bitte E-Mail-Adresse angeben)

Teilnehmerinformationen
Ort, Termin und Kongressdauer
Hotel	Estrel,	Sonnenallee	225,	12057	Berlin
www.estrel.com

1.	Tag	(19.	Juni	2018):	10.00	–	16.30	Uhr,
im	Anschluss:	Get-together	und	Altenheim	EXPO	NIGHT
2.	Tag	(20.	Juni	2018):	09.00	–	16.00	Uhr

Zur Anmeldung
Bitte kreuzen Sie bei Ihrer Anmeldung die von Ihnen 
gewünschten Sessions an. Vor Ort in Berlin haben Sie noch 
die	Möglichkeit,	sich	anders	zu	entscheiden	und	auch	
innerhalb der laufenden Sessions zu wechseln. Die 
Anmeldung für einen Intensivvortrag ist aufgrund der 
begrenzten Teilnehmerzahl verbindlich. Nach Ihrer 
Anmeldung erhalten Sie eine Buchungsbestätigung mit 
Berechnung. Die Teilnehmerunterlagen erhalten Sie ca. zwei 
Wochen vor Veranstaltungsbeginn per E-Mail.

Teilnahmegebühr 
Es gilt die oben unter „Anmeldung“ aufgeführte 
Teilnahmegebühr. Die Buchung von Tagestickets ist nicht 
möglich.	Alle	Preise	verstehen	sich	zzgl.	der	gesetzlichen	
Mehrwertsteuer. 
In	den	Teilnahmegebühren	enthalten	sind:	
•	Kongressunterlagen	zum	Download
•		Mittagsbuffet,	Tagungsgetränke	und	Kaffee-Bar	
 an beiden Kongresstagen
•		Besuch	der	begleitenden	Fachausstellung
•	 Teilnahme	am	Get-together	in	der	Fachausstellung	sowie 
 an der Abendveranstaltung „Altenheim EXPO NIGHT“  
 am 19. Juni 2018 

Anmeldeschluss: 11. Juni 2018
Bis zum 11. Juni 2018 werden Anmeldungen zum Kongress 
angenommen und schriftlich bestätigt. Für nach diesem 
Zeitpunkt	eventuell	noch	verfügbare	Plätze	können	vor	Ort	
im Kongressbüro Anmeldungen vorgenommen werden.

Teilnahmebedingungen
Anmeldungen werden in der Reihenfolge des Eingangs 
berücksichtigt und schriftlich bestätigt. Nach Erhalt der 
Buchungsbestätigung/Rechnung	per	Mail	ist	die	
Teilnahme gebühr bis spätestens vier Wochen vor der 
Veranstaltung zu überweisen – später eingehende 
Anmeldungen sind sofort nach Erhalt der Buchungsbestäti-
gung/Rechnung	per	Mail	zu	begleichen.	Stornierungen	
müssen schriftlich erfolgen und werden vom Veranstalter 
bestätigt. Bis zum 22. Mai 2018 ist eine Stornierung der 
Anmeldung	kostenfrei	möglich.	Bei	Stornierungen	eingehend	
zwischen	dem	23.	Mai	und	dem	5.	Juni	2018	wird	eine	
Stornogebühr	in	Höhe	von	40	%	der	Rechnungssumme	fällig.	
Bei Nichtteilnahme ohne vorherige Stornierung oder bei einer 
Absage	ab	dem	6.	Juni	2018	ist	die	volle	Teilnahmegebühr	zu	
entrichten.	Es	ist	jederzeit	möglich,	eine/n	Ersatzteilneh-
mer/in	zu	benennen.	Etwaige	Rückerstattungen	erfolgen	
nach der Veranstaltung. Der Veranstalter behält sich 
Programmänderungen aus dringendem Anlass oder die 
Absage der Veranstaltung vor. In diesem Zusammenhang 
ggf. anfallende Stornogebühren Dritter (z. B. für Bahn oder 
Flugtickets) werden nicht erstattet.
Hinweis:	Während	der	Veranstaltung	werden	für	die	
Veröffentlichung	in	der	Presseberichterstattung	und	zu	
Werbezwecken Fotoaufnahmen vom Veranstaltungsge-
schehen gemacht. Mit Ihrer Anmeldung erklären Sie sich 
mit der Verwendung der Fotos durch Vincentz Network zu 
o.g. Zwecken einverstanden.

Die Buchung der Intensivvorträge erfolgt nach Reihenfolge des Eingangs  
der Anmeldungen. Da die Intensivvorträge unterschiedliche Teilnehmer- 
kapazitäten haben, vergeben Sie bitte die Zahlen 1-8 (1 = Erstwunsch,  
2 = Zweitwunsch etc.) 

__ Intensivvortrag 1:	 13.45	–	16.00	Uhr:	 Unternehmerisches	Wagnis
__ Intensivvortrag 2:	13.45	–	16.00	Uhr:	 Servicewohnen	für	Senioren
__ Intensivvortrag 3:	 13.45	–	16.00	Uhr:	 Innovative	Wohnformen	
__ Intensivvortrag 4:	13.45	–	16.00	Uhr:	 Nach	der	Pflegereform	
__ Intensivvortrag 5:	13.45	–	16.00	Uhr:	 Quartierskonzepte
__ Intensivvortrag 6:	13.45	–	16.00	Uhr:	 Brennpunkt	Nachtdienst	
__ Intensivvortrag 7:	 13.45	–	16.00	Uhr:	 Steuerung	Hauswirtschaft	
__ Intensivvortrag 8:	13.45	–	16.00	Uhr:	 Pflegeheime – Das Marktumfeld 

Datenschutz
Vincentz Network erstellt im Rahmen der Veranstal-
tung eine Teilnehmerliste, die folgende Informationen 
erhält:	Name	der	Einrichtung,	Teilnehmername,	
Anschrift der Einrichtung (Straße, PLZ, Ort). Diese 
Teilnehmerliste wird ausgewählten Ausstellern der 
Veranstaltung zur Verfügung gestellt, welche diese 
auch	für	postalische	Werbezwecke	nutzen	möchten.	
Zusätzlich	werden	die	Unternehmen/Orte	der	
angemeldeten Teilnehmer auf der Website www.
altenheim-expo.de	veröffentlicht.	Ein	Widerspruch	
gegen	die	Veröffentlichung	der	Daten	und	der	
Weitergabe	für	Werbezwecke	ist	bis	zu	3	Wochen	vor	
Veranstaltungsbeginn	möglich.	
Der	Widerspruch	muss	schriftlich	erfolgen	an:	
Vincentz	Network	GmbH	&	Co.	KG,	
Veranstaltungsdienste Altenhilfe, 
Plathnerstr.	4c,	30175	Hannover	oder
per	E-Mail	an:	veranstaltungen@vincentz.net.

Veranstalter
Vincentz	Network	GmbH	&	Co.	KG
Event Management 
Plathnerstr.	4c,	30175	Hannover
T	+49	511	9910-175,	F	+49	511	9910-199
veranstaltungen@vincentz.net	
www.altenheim-expo.de

 Ihr organisatorischer 
 Ansprechpartner
 Christoph Schulz 
 Event Manager 
	 christoph.schulz@vincentz.net	
	 T	+49	511	9910	172

Anmeldung

H


